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Allegato B)
PROGETTO DI IMPRESA

	NOTIZIE SU TITOLARI E SOCI
(sezione da compilare SOLO per le imprese e partite iva già costituite.

Per le aziende e le partite Iva ancora da costituire iniziare la compilazione dalla pagina successiva)



	Ragione sociale/Denominazione
	

	Legale rappresentante/titolare
	

	Forma giuridica 
	(d.i.) – (S.n.c.) – (S.a.s.) – (Soc. Coop.) – (lav.aut.) – (Ass.Prof.)

	P. iva / C.F.
	

	Artigiana 
	Si (   )   -  No (    )

	Codice Ateco 2007 (classificazione delle attività economiche)
	

	Data iscrizione al Registro Imprese (se presente)
	

	Numero di iscrizione al Registro imprese (se presente)
	

	Nr. P.iva / Codice Fiscale
	

	Ripartizione del Capitale 

(Indicare possessore, valore nominale e quote % di possesso)

	Nominativo socio
	Tipologia socio (accomandante, accomandatario, lavoratore, …)
	Importo (euro)
	%

	1)
	
	
	

	2)
	
	
	

	3)
	
	
	

	TOTALE
	
	
	


Per nuovi progetti d’impresa/società/partita iva
(da compilare SOLO da parte di coloro che si devono costituire)
	Proponente 1 
	(nome e cognome)

	Proponente 2 
	(nome e cognome)

	Proponente 3 
	(nome e cognome)

	Proponente 4 
	(nome e cognome)

	(eventualmente aggiungere righe per ogni ulteriore proponente)

	

	Forma giuridica prevista
	

	Capitale sociale previsto (ove presente)  
	

	Ripartizione capitale per proponenti e (%)
	Importo
	%

	Proponente 1
	
	

	Proponente 2
	
	

	Proponente 3 
	
	

	Proponente 4 
	
	

	(eventualmente aggiungere righe per ogni ulteriore proponente)


CURRICULUM VITE DEI SOGGETTI PROPONENTI

Compilare l’allegato n.2 “Curriculum vitae in formato europeo” per ognuno dei soggetti proponenti

1. DESCRIZIONE DELL’IMPRESA/ATTIVITA’ PROFESSIONALE 

(Breve descrizione dell’attività e della tipologia dei prodotti / servizi erogati) (max 25 righe)
_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

1.1 LOCALIZZAZIONE DELL’ATTIVITA’ 
(indicare l’esatta ubicazione dell’attività. Dimensioni e caratteristiche. Destinazione d’uso. Titolo e caratteristiche di utilizzo dei locali:  Proprietà, affitto, comodato, ecc. Ove possibile allegare planimetria) (max 15 righe)

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

2. ANDAMENTO DEL SETTORE DI ATTIVITA’ / POLITICHE DI MERCATO
2.1 PRINCIPALI CONCORRENTI (Individuazione precisa dei principali concorrenti evidenziandone denominazione, ubicazione, caratteristiche e punti di forza e debolezza) (max 30 righe)
_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

	Denominazione concorrente
	Ubicazione
	Punti di forza e di debolezza del concorrente

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


2.2 CATEGORIE DI CLIENTI o POTENZIALI CLIENTI 
(numerosità, privati o pubblici, famiglie e imprese, concentrazione territoriale, dimensioni)   (max 20 righe):
_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

	Tipologia clienti
	Numerosità (bacino potenziale di mercato)
	Stima numero di clienti raggiungibili nel primo anno
	Ubicazione

(es: quartiere, comune, provincia, regione..)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


3. PIANO OPERATIVO / POLITICHE DI GESTIONE

3.1 PREZZI DI VENDITA  
(descrizione dettagliata dei prezzi di vendita per il/i principale/i prodotto/i o servizio/i) 
(max 20 righe)

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

3.2 CONDIZIONI DI VENDITA 
(descrizione delle modalità di pagamento a fornitori e incasso da clienti) (max 10 righe) 

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

3.3 TIPOLOGIA DEI FORNITORI (quelli considerati rilevanti e importanti nel processo produttivo/erogativo. Esclusi quelli per utenze standard quali energia, gas, acqua, telefono, ecc.) (max 10 righe)

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

4.  EVENTUALI PROPONENTI/COLLABORATORI : funzioni ricoperte   

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

5. ELENCO DETTAGLIATO DELLE SPESE AMMISSIBILI di GESTIONE e per INVESTIMENTI (di cui si richiede il finanziamento)
	Tipologia di spesa  ( es: attrezzature, mezzo di trasporto,hardware/software, opere murarie, affitto/utenze )
	Descrizione dettagliata del  bene / servizio
	Potenziale fornitore
	Importo (€)

(Iva esclusa)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	TOTALE
	


6. Spese di Gestione e per Investimenti
6.1 Spese Ammissibili
(indicare le spese ammissibili richieste a finanziamento)
	VOCI DI COSTO- Spese Ammissibili
	20…
	%

	(A): SPESE PER INVESTIMENTI

	Acquisto  macchinari,  attrezzature,  impianti specifici e arredi funzionali  (nuovi)
	
	

	Acquisto  macchinari,  attrezzature,  impianti specifici e arredi funzionali (usati)
	
	

	Acquisto mezzi di trasporto strumentali all’attività  
	
	

	Acquisto hardware,  software e progettazione sito web per e-commerce
	
	

	Realizzazione piccole opere murarie 
	
	Max 10%

	TOTALE  (A)  
	
	

	 (B): SPESE DI START-UP

	Spese di locazione immobiliare da contratti registrati
	
	

	Materie prime, semilavorati, prodotti finiti inerenti il ciclo produttivo
	
	

	Utenze: energia, acqua, riscaldamento, telefoniche, connettività
	
	

	Spese di pubblicità 
	
	

	Spese di costituzione di società o associazione professionale
	
	

	TOTALE (B)
	
	Max 50%

	TOTALE  (A) + (B) 
	
	100%


6.2 Ulteriori spese per Investimenti (Se presenti)
(descrivere dettagliatamente ulteriori investimenti non richiesti a finanziamento ma necessari per la realizzazione del progetto di impresa)
	Descrizione investimento
	Importo (iva esclusa)

	
	

	
	

	
	


7. FABBISOGNI FINANZIARI E FONTI DI COPERTURA 

(Indicare il fabbisogno finanziario per lo start-up dell’ iniziativa e le relative fonti di copertura specificando in dettaglio le fonti di terzi quali banche)
	FABBISOGNI
	Importo (€)
	FONTI DI COPERTURA
	Importo (€)

	Spese per investimenti:

Totale (A) della tabella 6.1
	
	Finanziamento Microcredito
	

	Iva su Totale (A)
	
	Finanziamenti bancari
	

	Spese di startup

 Totale (B) della tabella 6.1
	
	Capitale proprio
	

	Iva su Totale (B)
	
	Finanziamenti da terzi 
	

	Spese necessarie al primo dell’attività (es: magazzino iniziale) compreso iva
	
	Altro 
	

	TOTALE
	
	TOTALE
	


Altre eventuali informazioni utili sui finanziamenti di terzi  e/o bancari
_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________

8. PIANO ECONOMICO PREVISIONALE
8.1 Budget delle vendite
	TIPOLOGIA DEI SERVIZI/PRODOTTI
	NUMERO ANNUO PRODOTTI VENDUTI/

SERVIZI EROGATI


	COSTO UNITARIO
(€)
	COSTO PREVISTO  1° ANNO
(€)
	PREZZO UNITARIO (€)
	FATTURATO PREVISTO
1° ANNO
 (€)

	1)


	
	
	
	
	

	2) 


	
	
	
	
	

	3)

 
	
	
	
	
	

	4)

 
	
	
	
	 
	

	5)

  
	
	
	
	
	

	Totale


	
	
	
	
	


8.2 Budget dei costi fissi

	COSTI FISSI DI GESTIONE


	COSTO ANNUO PREVISTO (€)


	Utenze
	

	Affitto
	

	Costo personale dipendente/collaboratori
	

	Assicurazioni  
	

	Commercialista
	

	Pubblicità 
	

	Manutenzioni e riparazioni
	

	Altri costi fissi
	

	Quote di ammortamento
	

	Totale


	


8.3 Risorse umane previste

	Qualifica addetti / Tipologia contratto
	Costo lordo annuo (€)

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	TOTALE
	


8.4 Conto economico previsionale 

	Ricavi

	Anno
2016
(€)
	Anno

2017
(€)
	Anno

2018
(€)

	Fatturato
	
	
	

	Eventuali rimanenze finali di magazzino
	
	
	

	Totale ricavi
	
	
	

	Costi

	
	
	

	Eventuali rimanenze iniziali di magazzino
	
	
	

	Acquisti (materie prime e di consumo ecc.)
	
	
	

	Spese per servizi
	
	
	

	Affitto - leasing
	
	
	

	Compenso Personale collaboratori
	
	
	

	Contributi previdenziali
	
	
	

	Remunerazione figurativa del/i soggetto/i richiedente/i
	
	
	

	Ammortamenti
	
	
	

	Interessi passivi
	
	
	

	Altri costi
	
	
	

	Totale costi

	
	
	

	Risultato di esercizio lordo 
(Totale ricavi – totale costi)
	
	
	


Data ____________________                  Il dichiarante _____________________________ 
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